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agence a Casablanca. Qu’est-ce
qui a motivé cette implantation?
Laurence Vernet : L ouverture de
I'agence casablancaise de Vernet
Immo était devenue indispensable.
Et pour cause, nombreux sont les
hommes d’affaires ou autres clients
casablancais qui ont eu recours aux
services de notre agence & Marra-
kech et qui ont émis le souhait de
voir notre collaboration s’étendre
sur Casablanca. En plus, la métro-
pole est la capitale économique du
Royaume. Les opportunités d’in-
vestissement, en immobilier notam-
ment, y sont beaucoup plus impor-
tantes. Cette ouverture d’agence
s'inscrit également dans une logique
de double extension. D’abord géo-
graphique, puisque Vernet Immo
vise a développer un réseau
d’agences qui couvrirait I’ensemble
du territoire marocain, les plus
grandes villes notamment. Toutes
seront des franchises. L”agence a
également développé de nouveaux
métiers dont la gestion du patri-
moine immobilier, qui consiste en
I'optimisation de ce patrimoine en
fonction de nombreuses contraintes,
celles de rendement par exemple.
Nous pourrons offrir ce service a
nos clients a partir de janvier pro-
chain.

L'ouverture d’agences immobi-
lieres franchisées Vernet Immo
est-elle une premiére sur le
marché marocain ?

Non. Une premiere agence immo-

LWlCe du IVIdIoC d ravers aes
agences franchisées. Ce systéme de
franchise présente de nombreux
avantages pour I'immobilier au
Maroc. Tl n’est un secret pour per-
sonne que le secteur vit une anarchie
totale doublée d’une grande opa-
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de nombreuses transactions
immobiliéres. 'absence

de texte juridique clairest
bien évidemment un grand
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cité qui entache de nombreuses tran-
sactions immobilieres. [ absence
de texte juridique clair et net régu-
lant le secteur est bien évidemment
un grand probleme. Mais I’arrivée
sur le marché d’agences trés bien
structurées est, a mon avis, un garant
de transparence qui ne manquerait
pas de faire évoluer les choses. Cela
permettrait certainement a d’autres
investisseurs étrangers notamment,
et trés récalcitrants jusque-13, d’en-
visager d’investir au Maroc.

Comment faites-vous pour évo-
luer dans un secteur marqué par
’opacité de transaction immobi-
liere et un vide juridique flagrant?

® Laurence Vernet

C’est clair. Nous misons sur cette
relation de confiance qui nous lie &
nos clients.

Pour y arriver, et comme je 1’ai
€voqué, nous instaurons cette
confiance en expliquant & nos clients
les risques qu’ils courent dans le
cas ol leurs affaires seraient réglées
en dehors du respect de la loi. Nos

conseillers leur expliquent que notre
agence ne peut prendre en charge
leurs dossiers sans la présentation de
pieces d’origine pour tout acte
d’achat ou de vente. C’est a la fois
une garantie pour 1’acquéreur et
pour I’acheteur.

* Propos recueillis
par Fadoua Ghannam

Aujourd’hui le Maroc Mardi 23 novembre 2004



